Уважаемые партнеры!

Бонусные программы по продукции НР !

Временной интервал Ноябрь – Декабрь - Январь
Продавай и зарабатывай !

TC channel incentive program.
Программа развития направления  - тонкие клиенты
Цели: 

1. Привлечь внимание партнеров к «тонким клиентам», как канальному продукту

2. Заинтересовать канал в продажах данного рода продуктов от hp 

Суть программы: 
каждый партнер 2-го уровня получает бонус в размере $100 за полный десяток проданных TC. 
Временной интервал: 
Временной интервал Ноябрь – Декабрь - Январь

Как начисляются бонусы: 
по итогам продаж за квартал по sellout report, в конце каждого из кварталов.
Выплата бонусов: 

рибейтом через партнеров 1-го уровня, через которых проводилась закупка. 
Партнер который не прислал отчет на адрес: aleksey.parubets@hp.com,  не получит ребейты. Отчеты должны быть присланы не позднее 5 февраля.
Продукты, которые участвуют в данной программе: 
все модели thin clients, купленные по стандартным или промо ценам со складов дистрибуторов. В расчет не принимаются продукты, на которые были выданы специальные цены в проект.
Возможность участия в других программах по этим продуктам: 
открыта. Бонус по данной программе может быть добавлен к бонусам, которые зарабатывает партнер, принимая участие в других программах по этим или другим продуктам производства hp.
WS channel incentive program
Программа развития направления  - графические рабочие станции и мониторы.
Цель:

Увеличение уровня продаж графических рабочих станций hp путем увеличения  канальных продаж, через повышение заинтересованности компаний 2-го уровня в продажах указанного оборудования.

Описание программы:

Компании, продающие графические рабочие станции, получают бонус из расчета на каждую проданную WS или монитор согласно ниже приведенной таблице. 

Продукты: линейки продуктов 5x (графические рабочие станции), 9h (в части широкоформатных мониторов), закупаемых по promo или стандартным ценам. В программе могут участвовать продукты, на которые была выдана специальная цена по отдельному согласованию с hp. 

Временной интервал: 
Временной интервал Ноябрь – Декабрь - Январь

Участники: партнеры 2-го уровня (дилеры) hp
Бонус: размер бонуса составляет 

WS
Low end (xw4300, xw4400)




75$

High end (xw6200, xw6400, xw8200, xw8400, xw9300, 
 xw9400 )
                                                           150 $

Monitors
20” (Lp2065), 24” (L2465)





50 $

30” (Lp3065)








75$

За каждую проданную станцию или монитор.

Как начисляются бонусы:
по итогам продаж за квартал на основе предоставляемых отчетов в конце каждого из кварталов путем выплаты рибейта дистрибуторам, через которых производилась продажа.
Партнер который не прислал отчет на адрес: aleksey.parubets@hp.com,  не получит ребейты. 
Отчеты должны быть присланы не позднее 5 февраля.
Программа технической поддержки учебных заведений, библиотек и учреждений системы просвещения и молодежи.

Программа направлена на поддержку учреждений системы образования и просвещения: школ, средних, средне специальных и высших учебных заведений всех форм собственности, библиотек, читальных залов и т.д.

Продукты: тонкие клиенты производства компании Hewlett-Packard
Вышеназванные учреждения образования всех форм собственности имеют возможность приобретать решения с использованием Тонких клиентов hp с дополнительной скидкой от промо цены продажи на эти продукты у любого авторизованного продавца техники производства Hewlett-Packard. Партнеры обязаны транслировать указанную скидку на покупателя, что для последнего (учебные заведения) означает получение скидки в случае покупки тонких клиентов со складов, с использованием стандартной канальной схемы продажи. 

Размер скидки: 10$ на устройство для low end и main stream models (t5125, t5135, t5520, t5525, t5725) и 20$ для t5720.

Продукты: все модели Thin clients, заказываемые на склад (run rate business). Программа не распространяется на случаи, когда hp предоставляет специальные цены под проект (big deals)

Механизм реализации:

В случае продажи в сферу образования в интересах партнера, который готовит и проводит сделку:

1. поставить в известность о готовящейся сделке дистрибутора, через которого будет производиться закупка, с целью получить подтверждение на цену предложения

2. после окончания сделки предоставить документы, подтверждающие продажу в указанный целевой сектор.

3. получить компенсацию в виде рибейта от компании Hewlett-Packard у дистрибутора, через которого осуществлялась поставка после возмещения денег последнему со стороны hp.

Дистрибутор:

1. Принимает решение о предоставлении специальной цены партнеру самостоятельно на основе вышеизложенных требований

2. Предоставляет в hp документы, подтверждающие продажу и кол-во партнером в указанную сферу, определяет сумму рибейта 

3. Получает рибейт

Нераспространение полученной конфиденциальной информации гарантируется дистрибутором и hp.

Программа развития направления  - сетевые решения НР
Уважаемые партнеры!

Департамент сетевого оборудования НР приглашает партнеров, занимающихся реализацией сетевых продукты принять участие в бонусной программе.
Временной интервал: 
Временной интервал Ноябрь – Декабрь – Январь
Продукты:  все сетевые решения линейки продуктов PROCURVE.

Бонус: 2.5 % от прайсовой стоимости оборудования, которое было закуплено у официальных дистрибьюторов и обязательно отражено в sell-out отчетах (дистрибьюторы знают что это такое)

Участие:
Если Вы желаете принять участие в данной бонусной программе, Вы должны сделать следующее:

1) направить мне емайл с подтверждением, что Вы желаете участвовать в данной программе
2) В свою очередь мы в течении дня проверяем Ваши предыдущие результаты по sell-out отчетам, и принимаем решение какой объем Вашей компании надо выполнить, что-бы получить бонус. Для компаний начинающих продавать сетевое оборудование НР, этот план составляет 4000 дол  на квартал. Для компаний которые уже продают сетевое НР – решение принимаются индивидуально.

3) Я отсылаю Вам предложение НP по объему который Вы должны будете выполнить за эти три месяца
4) Если Вы согласны с поставленными задачами по объемам, вы высылаете мне подтверждение и автоматически принимаете участие в программе.
Как начисляются бонусы:
по итогам продаж за квартал на основе предоставляемых отчетов в конце каждого из кварталов путем выплаты рибейта дистрибуторам, через которых производилась продажа.
Партнер который не прислал отчет на адрес: aleksey.parubets@hp.com,  не получит ребейты. 
Отчеты должны быть присланы не позднее 5 февраля.
Также будет проходить несколько акций, о которых мы сообщим в течении ближайшей недели.

Программа развития направления  - сервера  НР ProLiant
Рады вам сообщить что мы  продолжаем все акции по серверам НР и бонусную программу для партнеров.
Для участия в программе необходимо сделать несколько простых шагов:

1)Если вы желаете принять участие в программе по серверам - направьте мне емайл на адрес aleksey.parubets@hp.com 

2) В свою очередь мы рассмотрим заявку и выставим вам минимальный и максимальный  план на квартал.
3) Для начинающих партнеров, план продаж: 5 любых серверов НР за квартал. 

Для партнеров, которые уже знают и участвуют в этой программе, план определяется индивидуально.
4) Бонусы: при выполнении минимального плана и в зависимости от моделей проданных серверов минимальный бонус составляет от 50 дол. Размеры бонусов определяются индивидуально для каждой компании.
3) При выполнении плана - бонусы, при невыполнении - просто не платим бонусы.
Временной интервал: 
Временной интервал Ноябрь – Декабрь – Январь
Как начисляются бонусы:
по итогам продаж за квартал на основе предоставляемых отчетов в конце каждого из кварталов путем выплаты рибейта дистрибуторам, через которых производилась продажа.
Партнер который не прислал отчет на адрес: aleksey.parubets@hp.com,  не получит ребейты. 
Отчеты должны быть присланы не позднее 5 февраля.
АКЦИИ ПО СЕРВЕРАМ НР PROLIANT
AMD
Покупая два сервера 145 или 385, или один 585 вы получаете в подарок
ТЕЛЕФОН БИЗНЕС КЛАССА  модель NOKIA N 80
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INTEL
Покупая два сервера 370, или один 570 или 580 вы получаете в подарок 
НОУТБУК НР
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Временной интервал: 
Временной интервал Ноябрь – Декабрь – Январь
Для того, что бы получить данные призы, вам необходимо прислать отчет при закупке на адрес: aleksey.parubets@hp.com
Если вы не прислали отчет, вы не получите подарок.

В акциях не принимают участия сервера, на которых были выданы специальные цены!

К сожалению, мы будем вынуждены отказать в получении подарков: 

тем компаниям, которые не отправят свои отчеты в указанное время (до 5 февраля);  если закупки не подтвердятся отчетами дистрибуторов, участник так же не сможет забрать свой приз. 
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Уважаемые партнеры!
Приглашаем Вас принять участие в мотивационной программе «ProCurve Club» www.procurveclub.com для представителей компаний-партнеров. 
Ознакомиться с правилами, списком призов, получить более детальную информацию о программе «ProCurve Club», Вы можете узнать, посетив сайт проекта www.procurveclub.com.

Желаю Вам успехов! 
 
С.ув. Андрей Асташов
Региональный менеджер по странам СНГ,
ProCurve Networking by HP
CCIE, HP ASC
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Hewlett-Packard
тел: +380-44-4969600, вн. 613
andrey.astashov@hp.com 
1) Описание программы
ProCurve Club это долговременный маркетинговый проект для партнеров НР, которые специализируются в продаже продуктов ProCurve Networking и соответствуют нижеуказанным требованиям. 

2) Организатор программы
Организатором маркетинговой программы ProCurve Club является компания Hewlett-Packard. Маркетинговым агентством, которое обслуживает программу, является компания Амден Украина. Организатор оставляет за собой право изменить условия программы и призы. 

3) Период проведения программы
Маркетинговая программа ProCurve Club начинается 25 декабря 2006 года. 

4) Информация
Вся информация о программе, правилах и призах находится на странице www.procurveclub.com. Свои вопросы вы можете задавать по e-mail: help@procurveclub.com или телефону +380 44 272 48 14. 

5) Авторизированный дистрибутор
В рамках программы ProCurve Club считаются только покупки продуктов от официальных дистрибуторов ERC, Квазар-Микро, МУК. Продажа между отдельными филиалами фирм участников не включается в программу. 

6) Участник программы
Участником программы являются избранные партнеры HP, которые соответствуют следующим условиям: 
Условия для участия в программе ProCurve Club: 
Участник программы должен обладать по крайней мере одним сертификатом ASP (сетевое оборудование) – ProCurve Accredited Sales Professional (начиная с 1 марта).
Партнер становится участником программы после подачи заявки на участие и ее проверки НР. Если участник не соответствует параметрам программы, его заявка будет отклонена.
Под участником программы подразумевается продавец, а не компания. Это разрешает большее, чем 1, количество зарегистрированных участников от одной компании – партнера НР. Счета участников не объединяются.
– Программа действует только в случае, если правила Вашей компании разрешают принимать участие в акциях с получением призов.
Если правила Вашей компании запрещают принимать участие в акциях с получением призов, просим Вас не регистрироваться. 

7) Мотивация партнеров - очки
Каждый участник программы получает очки на основании регистрации продуктов, закупленных у официальных дистрибуторов при стандартных условиях. За каждую модель/тип продукта насчитывается установленное количество очков, которые добавляются на счет участника. Очки за продукты регулярно актуализируются. Обновленный список находится на веб-странице программы. 

Для добавления очков на счет необходимо провести регистрацию в секции регистрация продаж и задать серийный номер (и part number) регистрируемого продукта, закупленного у вашего поставщика. 

В случае, если партнер осуществил продажу оборудования в рамках одноразового сотрудничества (т.н. Big Deal) , и использовал для такой операции специальную скидку прямо от HP, такие продукты нельзя регистрировать в программе. Очки также не насчитываются за продажу продуктов специальной конфигурации для клиентов ATLAS/GLOBAL. Также исключаются продукты, закупленные в рамках промоакций, или при других нестандартных условиях. 

8) Выбор призов
За каждый проданный продукт ProCurve (по условиям п.7), который партнер зарегистрирует на страницах программы, насчитываются очки. Количество очков зависит от типа продукта. Проверка подлинности регистрации осуществляется раз в месяц. До этого все регистрированные продажи обозначаются словом ‘Проверка’. Как только происходит проверка продажи, участник получает возможность использовать очки, за которые можно покупать товары в e-shop. Если не будут выполнены условия продажи (см. п. 7), администратор программы может отказать в регистрации, и соответствующий продукт будет обозначен словом ‘Отказ’ в списке продуктов. На основании подтвержденного заказа изменение очков будет отображено в общей сумме очков. 

9) Передача призов. Выбранные в e-shop призы будут доставлены по почте или службой доставки в течении одного месяца с момента заказа одновременно с уведомлением об отсылке, которое будет отправлено Вам по электронной почте. 

Уважаемые партнеры!

Мы объявляем новую дополнительную программу по Блейдам -  BLADE BOOSTER

Время проведения: до конца Января 2007 года (c возможным пролжением в Q2FY07). 

Основная идея программы: Вы покупаете готовую к работе Blade систему (enclosure, 2 blade сервера, дополнительное оборудование) по цене 2-х обычных rack серверов.  

Описание программы:

В файле представлены конфигурации blade систем, на которые вы можете получить дополнительные скидки. Скидки на любой бандл находятся в районе 35-45%.

Комментарии по программе:

1) Скидка дается на всю конфигурацию (один бандл) с работами по установке. На первые продажи работы должны быть куплены обязательно.

2) Продавать можно во все эккаунты, включая MAL.

3)  Программа рассчитана на продажу одного (любого) комплекта одному конечному заказчику. Если у вас есть потребность продать одному заказчику несколько таких комплектов - нужно ОБЯЗАТЕЛЬНО согласовать продажи с Владимиром Дьячковым (он в копии)

Уважаемые партнеры!

С радостью объявляем вам акцию по устройствам хранения данных.

Временной интервал: Январь 2007 – Февраль 2007

Продукция: любое  устройство класса ULTRIUM
Условия Акции: за покупку любых  двух устройств класса ULTRIUM, партнер получает в подарок часы CASIO SPF-40T-7VER (примерная стоимость около 300 долл)

Примечание: в акции не прини мают участия устройства купленные в проекты по специальным ценам
Как получить подарок: заполнить форму (в ататчменте) и прислать на адрес aleksey.parubets@hp.com 

Если вы не заполнили и не прислали форму, часы вам выданы не будут.
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Уважаемые партнеры и коллеги!

4 декабря 2006 года берет начало НОВОГОДНЯЯ АКЦИЯ для розничных покупателей принтеров и МФУ НР Photosmart.

Каждый покупатель акционной модели НР Photosmart совершивший покупку и регистрацию в период акции может принять участие в розыгрыше одного из ценных призов и имеет все шансы стать обладателем эксклюзивной цифровой фотокамеры НР или ноутбука НР, или путевки на две персоны в Египет. Розыгрышы проводятся каждую неделю. С официальными правилами участия можно ознакомиться на сайте http://www.hp.ua/ps
Привожу детали акции:

ПЕРИОД ПРОВЕДЕНИЯ:                          

04.12.2006 – 14.01.2007

ПРИЗОВОЙ ФОНД:                               

1 путевка в Египет на две персоны (главный приз)

5 ноутбуков НР

25 эксклюзивных цифровых камер

3-и СПОСОБА РЕГИСТРАЦИИ:                

SMS на короткий номер 7111

                                                          

Горячая линия 8 800 5071110

                                                          

На сайте http://www.hp.ua/ps
РЕКЛАМНАЯ КАМПАНИЯ АКЦИИ:               

На ключевых порталах и сайтах в Интернете, в  прессе, в метрополитене г.Киев. 

Обеспечение розничных точек продажи

POSM  (плакаты, воблеры, листовки) силами мерчандайзеров и промоутеров. 
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По вопросам проведения и участия в акции, можно связываться со мной.

С уважением,

Юрий Сербин

Менеджер категории розничной продукции

Подразделение HP IPG
Tel.: +380 (44) 4969600 #672
yuriy.serbin@hp.com
_1225226959.bin

